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    ÚVOD


    Už když jsem dokončoval starší sestřičku této knížky nazvanou Ekonomické jednohubky, bylo čím dál jasnější, že spousta zajímavých, důležitých a leckdy ne úplně jednoduchých témat bude muset zůstat v šuplíku, protože se všechna do jedné knížky nevešla. Teď se tedy mnohá z těchto témat přesunula ze šuplíku na stránky druhé knížky, Finančních jednohubek.


    Obě sesterské knížky mají stejný podtitul (Odpovědi na 50 důležitých otázek ekonomie a financí), v názvu se ale částečně liší. První knížka byla zaměřená víc na makroekonomická témata. Tato druhá knížka je víc zaměřena na témata z oblasti financí, a to zejména osobních/rodinných financí.


    Obě knížky spojuje základní úmysl: podat vybraná témata, pokud možno jednoduchým, místy snad i trochu zábavným způsobem – tak, aby šlo o čtení stravitelné, ne-li přímo lákavé, i pro ty čtenáře, kterým zvolená témata sama o sobě vlastně zas tak šíleně zajímavá a zásadní nepřipadají. Obě knížky mají tudíž i stejnou stavbu: jde o sadu padesáti krátkých kapitolek, jednohubek, z nichž každá podává své téma jen stručně a v hlavních obrysech, aby čtenář nebyl mučen přílišnými podrobnostmi.


    Všude, kde zaznívá nějaké hodnocení nebo doporučení, jde o vyjádření mého osobního názoru na danou věc. Do jaké míry se k tomuto názoru přikloní i čtenář, je samozřejmě zcela na něm.


    Knížka obsahuje řadu doporučení pro nakládání s osobními/rodinnými financemi. Čtenář by měl tato doporučení brát jen orientačně: vějíř možných potíží a možností, jak se na problémy v této oblasti můžeme připravovat nebo je pak řešit, je nesmírně široký a v čase se mění tak, jak se mění finanční technologie a služby (a podvody).


    V textu zaznívá řada pojmů z oblasti osobních/rodinných financí. Terminologie v tomto oboru ovšem není úplně ustálená. Může se proto stát, že v jiných knížkách najde čtenář tyto pojmy používané ve více či méně odlišném významu.


    Některé klíčové pojmy jsou v této knížce – obdobně jako v Ekonomických jednohubkách –vyznačeny tučně; ty jsou shromážděny ve Slovníčku pojmů a zkratek na konci knížky.


    Za několik velmi trefných postřehů k tématu investování ve fondech děkuji Jánu Hájkovi. Za shovívavost mé ženě Míše.

  


  
    O odporných babiznách


    ANEB


    Jaká jsou tři základní pravidla správného zacházení s penězi?
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    Šperk sovětské kinematografie, slavný film Mrazík, vrcholí téměř nesnesitelně nervy drásající scénou, v níž celá banda strašlivých loupeživých desperátů na objednávku odporné Baby Jagy přepadne v zimním lese skvělého bohatýra Ivana. Ten mnohonásobnou přesilu nakonec udatně přemůže.


    Ale ještě než se to povede, okoralý velitel loupežníků vytrhne babizně z ruky měšec s penězi v domnění, že Ivan nemá šanci, a tedy že vydání peněz Babou je vlastně hotová věc. Čarodějnice v reakci na to, že jí byl měšec násilně odebrán, vydala památně srdcervoucí skřek „Okradli stařenku!!!”


    Patrně se obávala, že pokud přijde o celý daný měšec, čekají ji v jejím budoucím hospodaření finanční potíže. Schopnost vykouzlit si novou hotovost této čarodějnici evidentně dána nebyla. (Přinejmenším v tomto směru jsou většími čarodějnicemi centrální banky, kterým tato schopnost dána je.)


    Se zlými Babami Jagami a ještě zlejšími ruskými hrdlořezi se naštěstí dostane do styku jen málokdo z nás. Do finančních potíží se ale může dostat kdokoliv, a to velmi snadno – ať už cizím přičiněním (jako se stalo Babě Jaze), nebo i bez něj.


    Hrozbu takových potíží výrazně snížíme, pokud se budeme držet tří základních ekonomicko-finančních pravidel. K lepšímu zapamatování si lze všimnout, že jejich klíčová slova začínají na písmeno R (rezerva, revanš, rozumění).


    PRAVIDLO REZERVY: VYTVÁŘEJME SI FINANČNÍ REZERVU (PŘIPRAVME SE NA ŠPATNÉ ČASY)


    Život je série příjemných a nepříjemných překvapení. Ta finančně nepříjemná můžou zatlačit naši životní úroveň velmi hluboko dolů. Takový nepěkný finanční šok na nás může padnout čistě náhodně. Nebo nám ho může nachystat nějaký loupežník, který chce záměrně urvat větší díl pro sebe na náš úkor – ať už na nás číhá na lesní cestě a jeho kyj nám hrozí okamžitou smrtí (pokud loupežníkovi rychle nezaplatíme), nebo na nás líčí past ve virtuálním prostoru a jeho emailová zpráva nám slibuje naopak báječné zbohatnutí (pokud mu rychle zaplatíme).


    Dostaneme-li se do finančních potíží, je důležité mít po ruce finanční rezervu, která nám pomůže udržet se aspoň na čas na určité rozumné úrovni živobytí. Budování finanční rezervy je odkladem části naší spotřeby z lepších časů do časů horších. Výkyvy v naší životní úrovni – které většina z nás snáší velmi špatně – budou díky takové rezervě menší. Finanční rezerva je vlastně naším vlastním, soukromým, neformálním pojištěním.


    Jistě, existuje i řada jiných možnosti, jak takové období nouzově překlenout. Můžeme například požádat o půjčku (v bance, v jiné úvěrové společnosti, u příbuzných a podobně) nebo o sociální dávku (na úřadu práce). Nebo se můžeme smířit s výrazně nižší životní úrovní třeba v podobě vypnutého topení v našem bytě. Někdo má možná žaludek na to, aby si pomohl k chybějícím penězům nějakým zločinem.


    Nicméně všechny tyto nouzové možnosti mají svá ALE. Půjčky mají svá nemalá rizika, sociální dávky se poskytují jen ve skutečně vážných případech. V chladu kvůli vypnutému topení se žije mizerně, ve vězeňském chládku ještě hůř.


    Budování finanční rezervy tak vychází jako nejrozumnější možnost.


    PRAVIDLO REVANŠE: PTEJME SE, ČÍM SE BUDEME REVANŠOVAT (VŠECHNO MÁ SVOU CENU)


    Spousta z nás bezstarostně přistupuje na podezřele atraktivní nabídky. Tak například: rádi přistoupíme na slevu výměnou za „drobnost“ – za odevzdání našich osobních údajů. Většina z nás neřeší, že skrze tyto údaje pak může daný prodejce v budoucnu nenápadně ovlivňovat naše další nákupní chování, takže ve výsledku nás ta původní sleva může přijít zatraceně draho.


    Další příklad: rádi si bereme zdarma rozdávané „noviny” a „časopisy.” Mnozí z nás si při tom neuvědomují, že v těchto tiskovinách se pár nepříliš informativních „článků” topí ve spoustě reklam, které opět mohou významně usměrňovat naše budoucí nákupní chování.


    A na podobnou notu: rádi si koupíme dluhopisy se slíbeným nezvykle vysokým výnosem. A často neřešíme, že tento slíbený výnos je obvykle vykoupen vysokým rizikem slzavého konce – že vydavatel dluhopisu nám nakonec nezaplatí onen výnos, a možná nám dokonce nevrátí ani vložené peníze.


    A taky: rádi si koupíme zboží, jehož aktuální cena je podle tvrzení prodejce výsledkem ohromné slevy z ceny „obvyklé”. Mnozí z nás si nevšimnou, že ta takzvaná obvyklá cena ve skutečnosti zas tak obvyklá není, že je to spíš cena neobvykle vysoká, kterou prodejce používal jen krátce před zlevněním, aby pak mohl slavnostně tvrdit, jak dramaticky zlevnil.


    A s dovolením ještě jeden, poslední příklad (o kterém už byla zmínka výše): rádi odpovíme na emailovou zprávu, která nám slibuje nějaký mimořádný příjem. Může jít o oznámení, že zrovna my dostáváme exkluzivní možnost pomoct komusi kdesi na druhém konci světa získat miliardové dědictví nebo že zrovna nás kdosi vylosoval v jakési loterii o úžasné výhry nebo že zrovna nás jakýsi velký obchodní řetězec chce odměnit za nákupní věrnost úžasným dárkem. Ne vždycky si bohužel uvědomíme, že svým rozhodnutím uvěřit takovým nevěrohodným báchorkám – někdy stačí dokonce i pouhé kliknutí na podezřelý odkaz – riskujeme své zapletení do nějakého nehezkého podvodu, umožníme instalaci něčeho nevítaného do našeho mobilu a podobně.


    Obecně řečeno: stává se, že občas narazíme na možnost pořídit od někoho něco vcelku hodnotného s tím, že se od nás vyžaduje poměrně snadná protislužba nebo poměrně nízká platba (nebo se po nás dokonce – panenko skákavá – nechce vůbec nic!). Ve všech takových případech, a zejména pokud nám takovou možnost někdo aktivně nabízí, nebo až vnucuje, by se nám měla v hlavě rozsvítit výstražná kontrolka.


    Měli bychom se sami sebe zeptat: Proč si ten člověk (nebo firma) takto dělá škodu? Co je za tím, že jeho nabídka je tak výhodná, tak neférová v můj prospěch a v jeho neprospěch? Skutečně mám jako z udělání zrovna já to úžasné, historické, neuvěřitelné štěstí, že jsem narazil na někoho, kdo se nechá napálit a ke své škodě mně něco nabízí výměnou za něco daleko méně cenného?


    Čím menší je hodnota, kterou se mám své protistraně „revanšovat,” tím by nám taková nabídka měla být podezřelejší.


    PRAVIDLO ROZUMĚNÍ: ROZUMĚJME NAŠIM FINANČNÍM OPERACÍM (NEDĚLEJME NIC NASLEPO)


    Když něčemu ani zhruba, rámcově nerozumím, tak bych do toho neměl jít. Mnozí se dostaneme do potíží, protože „něco” podepíšeme, aniž bychom rozuměli, o co se jedná – spolehneme se jen na to, že nám to k podpisu dává někdo, kdo má na sobě hezký oblek a mluví, jako když medu ukapuje.


    Podobá se to ochotě skočit do neznámé vody jen proto, že nám někdo vychválí, jak to bude příjemné a bezpečné. Nejde o to neskákat do žádné vody; jde o to neskákat do takové vody, u které nevíme, jak je hluboká, jaké jsou v ní víry, co v ní plave za havěť a podobně.


    Podobně nejde o to, že bychom se vůbec neměli zadlužovat nebo investovat. Jde o to, že pokud nerozumíme investici, kterou nám někdo nabízí, tak bychom do ní své peníze prostě dávat neměli. A stejně tak na straně dluhů: pokud uvažujeme o čerpání půjčky, ale nejsme si jistí, že chápeme všechny její důsledky, tak bychom s takovou úvahou měli zase přestat.


    Okruh finančních operací (investic, půjček), které jsou nám v rámci tohoto pravidla dostupné, si můžeme samozřejmě rozšířit – tím, že si seženeme potřebné informace, vše si důkladně promyslíme a o daném nápadu si promluvíme s někým, kdo tomu rozumí nebo kdo už daný nápad vyzkoušel.


    V praxi ale tuto zásadu bohužel nelze brát zcela doslova. Většina finančních operací je dnes tak složitá a má tolik různých možných finančních a právních scénářů a důsledků, že úplně dokonalé porozumění je pro běžného smrtelníka v podstatě nemožné.


    Měli bychom se tedy snažit pochopit aspoň základní obrysy zvažované operace, přičemž detailům, které nejsme schopni domyslet a promyslet, rozumět nebudeme. S tím, že zvažované finanční operaci rozumíme jen v hlavních rysech, bychom se ovšem měli smířit jen v případě, že jsme si jisti tím, že naše protistrana je solidní a že na nás právě v některém nenápadném detailu nešije nějakou šerednou boudu. A už není tak podstatné, proč je protistrana takto solidní: jestli přímo z povahy lidí, kteří protistranu tvoří, nebo je k solidnosti přinucena silným konkurenčním tlakem nebo dobře nastavenou státní regulací. (Leckdo z nás možná pochybuje, že něco z toho – tedy solidní lidé, silná konkurence a dobře nastavená státní regulace – vůbec existuje. Tuto temnou diskuzi tady ale radši neotvírejme.)


    Zkrátka pokud se v honbě za vysokým výnosem nebo sladším životem pouštíme do finančních operací, kterým nerozumíme a kde si nejsme jakžtakž jisti solidností protistrany, koledujeme si o průšvih.

  


  
   
    O veselých vodácích
   

   
    ANEB
   

   
    Jak celkově přistupovat k našim výdajům?
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    V moderním finančním světě se musíme neustále vyhýbat různým úskalím a včas rozpoznávat nebezpečné proudy. V úvahách, jak celkově přistupovat k naším výdajům, proto budeme vycházet z logiky, kterou uplatňuje zodpovědný vodák vydávající se na divokou řeku.
   

   
    VODÁK SVOU VÝBAVU V LODI ŘEŠÍ PODLE DŮLEŽITOSTI
   

   
    (1) Nejdřív si vezme záchrannou vestu, protože bez ní mu hrozí ztráta života. Při plavbě má pak vestu přímo na sobě. Vesta je tak v lodi „umístěna” tak, (a) aby vodákovi v žádném případě nemohla odplout a (b) aby v případě krizové situace mohla ihned posloužit svému účelu, tedy držet vodáka nad hladinou.
   

   
    (2) Dále má vodák v lodi pádla – ta jsou během plavby potřebná téměř pořád. Vedle toho myslí i na věci, které možná nejsou potřebné pořád a hned na začátku, ale jejichž použití vodák v zájmu příjemného zážitku předem plánuje a do lodi se ještě pořád vejdou. Může jít například o láhev rumu na plánovaný přípitek s ostatními členy vodácké skupiny po zdolání nějakého mimořádně těžkého úseku. Ve srovnání se záchrannou vestou nemusí být umístění rumu v lodi už tak opatrné a tak blízko po ruce, protože v případě ohrožení života bude okamžitý lok rumu chybět vodákovi rozhodně méně než okamžité využití záchranné vesty.
   

   
    (3) Pokud je na lodi pořád ještě místo, přicházejí na řadu už vysloveně nadstandardní položky, jako je třeba stará odrbaná kytara.
   

   
    Stejně bychom měli přistupovat i my k našim výdajům.
   

   
    REZERVA JAKO ZÁCHRANNÁ VESTA
   

   
    V prvním kroku (který ovšem může trvat řadu měsíců nebo i let) si vybudujeme
    
     finanční rezervu
    – to je naše finanční „záchranná vesta”. Budováním rezervy rozumíme postupné hromadění finanční částky určené na aspoň přechodné pokrytí případných budoucích problémů v našem rozpočtu, tedy neplánovaného snížení příjmů nebo neplánovaného zvýšení výdajů. Je zde očekávání, že jednoho ošklivého dne budeme potřebovat tuto rezervu nebo aspoň její část
    
     zlikvidovat
    (to jest, přeměnit na běžné peníze) poměrně rychle a bez výrazné ztráty na hodnotě.
   

   
    Proto bychom se k rezervě měli chovat jako k záchranné vestě: měli bychom ji
    
     investovat
    (umístit, uložit, držet) tak:
   

   
    (a) aby bylo malé riziko, že nám ještě před příchodem potíží „odpluje”. Rezervu bychom tedy měli investovat v podobě, která bude
    
     nízkoriziková
    (to jest, je malá pravděpodobnost, že v době, kdy ji potřebujeme využít, bude mít rezerva extrémně nízkou hodnotu),
   

   
    (b) aby mohla v případě potíží ihned posloužit svému účelu. Rezerva by tedy měla být investována v podobě, která bude hodně
    
     likvidní
    (to jest, bude možné ji snadno a rychle převést na běžné peníze bez velkých ztrát na její hodnotě).
   

   
    CO JE A CO NENÍ INVESTICE
   

   
    Slova „investice” a „investovat” jsou v hlavách mnohých z nás spojena se speciálními situacemi, kdy jde o riskantní, promyšlené, dlouhodobé nakládání s velkým objemem peněz.
   

   
    Podle tohoto pocitu má smysl mluvit o investici, pokud jde o uložení (umístění, držení) milionů korun, a to do akcií, dluhopisů, nemovitostí nebo třeba starožitností, a na dlouhé měsíce nebo roky; investují maharadžové, hvězdy NBA a generální ředitelé Českých drah, ale nikoliv normální lidé.
   

   
    V téhle knížce ale budeme o investicích a investování mluvit bez těchto obsahových omezení. Investicí tady budeme rozumět jakoukoliv formu držení (uložení) finančních prostředků.
   

   
    Pokud tedy strčíme tisícikorunovou bankovku do peněženky (s tím, že ji nejspíš pozítří zase vytáhneme při placení v supermarketu), je to jeden možný způsob, jak investovat tisíc korun (s odhadovaným investičním horizontem dva dny). Pokud tuto tisícovku uložíme na běžný účet v bance (s tím, že ji nejspíš už zítra využijeme na zaplacení v restauraci), i to je jeden způsob, jak investovat tento obnos (s odhadovaným horizontem jeden den).
   

   
    Ze samotného použití slova „investice” nijak neplyne, jestli jde o investici promyšlenou nebo zjevně výhodnou. Ostatně i výše uvedené vložení tisícovky do peněženky nebo její uložení na běžný účet na den nebo na deset let může být za jistých okolností investicí velmi rozumnou.
   

   
    Ideálním způsobem investice naší finanční rezervy je bankovní
    
     spořicí účet
    . Je to účet v bance, takže hodnota vkladu na tomto účtu se mění jen velmi zvolna (pokud se mění jen velmi zvolna úroveň cen v ekonomice), podobně jako hodnota vkladu na
    
     běžném účtu
    . Výběr peněz ze spořicího účtu nebo jejich převod na jiný účet se obvykle dá provést v časové lhůtě několika desítek sekund, tedy jen o málo pomaleji než z běžného účtu, a přitom je zůstatek na spořicím účtu oproti zůstatku na běžném účtu úročen zřetelně
   

   
    Za rezervu ale můžeme pokládat v podstatě cokoliv, co se dá v případě potřeby snadno a rychle převést na sumu peněz, kterou chceme mít jako finanční rezervu. Předpokládejme například, že chceme mít rezervu konkrétně ve výši 60 000 Kč; a že motorku, kterou neustále leštíme v garáži a na které se projíždíme o víkendech, je možné – a i v budoucnu bude možné – prodat snadno a rychle tak, abychom za ni utržili aspoň oněch 60 000 Kč. Díky vlastnictví této motorky můžeme usínat s pocitem, že máme svou rezervu vybudovanou.
   

   
    Podmínka, že je a bude možné motorku prodat „snadno a rychle” se samozřejmě rozumí včetně toho, že si v případě potřeby umíme prodej motorky vůbec představit, tedy že se po jejím prodeji nezhroutíme v slzách. (Pokud laskavý čtenář v garáži žádnou motorku neleští, může si do předchozího příkladu namísto ní doplnit svou osobní vlastnickou úchylku – ať už je to trsátko darované slavným kytaristou, po babičce zděděný míšeňský porcelánový svícen s rozkošnými andílky nebo kvalitní klisna s dobrým rodokmenem. Podstatné jsou jen dvě výše zmíněné podmínky: že jsme ochotni se přinejhorším s danou cenností rozloučit a že jsme si jisti, že bude možné v případě potřeby danou věc rychle zpeněžit s výtěžkem ve výši aspoň oněch cílových 60 000 Kč.)
   

   
    BĚŽNÉ VÝDAJE JAKO PÁDLA
   

   
    Vodákova pádla se dají přirovnat k penězům připraveným k pokrytí
    
     běžných výdajů
    – tedy pravidelných výdajů na potraviny, oblečení, bydlení, vodu, elektřinu, dopravu, pojištění a podobně. Stejně jako (standardní) plavba není možná bez pádel, tak ani (standardní) život není možný bez běžných výdajů.
   

   
    A stejně jako má vodák pádla neustále po ruce pro okamžitou úpravu směru nebo rychlosti plavby, i peníze na běžné výdaje by měly být neustále k dispozici pro okamžitou platbu. Optimálním způsobem umístění peněz určených na běžné výdaje očekávané v blízké budoucnosti je proto rozumná kombinace určitého objemu hotovosti v peněžence a určité výše vkladu na běžném účtu v bance – podle toho, do jaké míry očekáváme, že budeme běžné výdaje hradit spíš v hotovosti versus spíš bezhotovostně. (V dalším textu budeme obvykle peněženku a běžný účet uvádět bok po boku. Svou podstatou totiž běžný účet vlastně není nic víc než elektronická peněženka – obé umožňuje okamžitě zaplatit, ovšem tato možnost je u obojího vykoupena zanedbatelným očekávaným výnosem.)
   

   
    Úročení peněz v peněžence je nulové, u peněz na běžném účtu téměř nulové. Jakákoliv jiná rozumná forma držení peněz má očekávaný výnos vyšší. Proto je dobré se zamyslet nad tím, jak velkou část z peněz na běžné výdaje v daném měsíci držet rovnou v peněžence a na běžném účtu a jak velkou část držet přechodně například na (výrazně lépe úročeném) spořicím účtu. Z tohoto účtu si pak peníze můžeme do peněženky nebo na běžný účet podle potřeby stahovat.
   

   
    Je ovšem jasné, že čím nižší obnosy vkládáme do peněženky a na běžný účet, tím dříve je během nákupů vyčerpáme, a tedy tím častěji budeme potřebovat stáhnout další peníze ze spořicího účtu. A toto stahování je i při dnešní komfortní úrovni mobilního a internetového bankovnictví přece jen krapet otravné.
   

   
    Každý z nás si proto musí nastavit režim podle svého osobního gusta a situace. Držení aspoň části peněz na běžné měsíční výdaje na spořicím účtu a jejich stahování do peněženky nebo na běžný účet až krátce před tím, než je budeme potřebovat, dává tím větší smysl, (a) čím je úročení spořicího účtu vyšší (finanční hledisko) a (b) čím je pro nás stahování peněz ze spořicího účtu méně otravné (nefinanční hledisko).
   

   
    Zatímco tedy pro někoho nebo v některých situacích je rozumné držet většinu peněz na běžné výdaje na spořicím účtu a stahovat je odtamtud do peněženky nebo na běžný účet po malých částkách třeba každý den, pro jiného nebo v jiných situacích je rozumné držet veškeré peníze určené na běžné výdaje rovnou na běžném účtu nebo v peněžence a s jejich přechodným ukládáním na spořicí účet se vůbec neobtěžovat.
   

   
    PODIVNÁ ČESKÁ LÁSKA K BĚŽNÝM ÚČTŮM
   

   
    Může se zdát, že předchozí odstavce zbytečně detailně rozebírají něco tak banálního, jako je samozřejmá zásada nenechávat hloupě válet v peněžence nebo na běžném účtu víc peněz, než budeme potřebovat k běžným nákupům v nejbližších dnech nebo několika málo týdnech.
   

   
    Jenomže data ukazují, že Češi si libují právě v tomto hloupém válení.
   

   
    Například předpokládejme, že pro průměrného Čecha je rozumné, aby měl na běžném účtu na konci každého měsíce zhruba polovinu svých průměrných měsíčních běžných výdajů. To by znamenalo, že rozumný průměrný zůstatek na běžných účtech v českých bankách v součtu za celou českou populaci by měl být roven zhruba polovině průměrné měsíční spotřeby domácností. Ve skutečnosti je ale na těchto účtech (i poté, co odečteme zůstatky na účtech podnikatelů) dlouhodobě daleko víc a v průběhu času ten převis ještě narůstá.
   

   
    Před dvaceti lety držely domácnosti na svých běžných účtech nikoliv polovinu své měsíční spotřeby, nýbrž zhruba pětkrát víc. V dalších letech tento násobek ještě rostl. Dokonce i v roce 2023, kdy se úročení spořicích účtů vyšplhalo extrémně vysoko (takže zbytečné válení peněz na běžných účtech se stalo skutečně drahé), drželi Češi na běžných účtech celkově obnos, který byl oproti výše předpokládané rozumné částce zhruba desetinásobný!
   

   
    RUM JAKO PLÁNOVANÉ VÝDAJE
   

   
    Nalodění lahve s rumem připraveným na plánovaný přípitek se podobá odložení peněz na
    
     plánované výdaje
    – tedy na ty výdaje, které nejsou běžné (obvyklé, pravidelné), nicméně jsme poměrně pevně rozhodnuti je udělat ve vzdálenější budoucnosti, protože chceme nebo budeme muset. Může jít o budoucí útraty za plánovanou dovolenou, za plánovaný nákup nového auta, za školné (pokud je placeno jen jednou za čas) plynoucí z plánovaného pokračování studia našeho potomka, na plánovanou rekonstrukci kuchyně a podobně.
   

   
    Podobně jako umístění rumu v lodi už není tak opatrné a tak blízko po ruce jako v případě záchranné vesty a pádel, i umístění peněz odkládaných stranou na plánované výdaje může v některých případech být rizikovější (a tedy obvykle výnosnější) a méně likvidní než v případě finanční rezervy a peněz na běžné výdaje.
   

   
    Co to znamená „v některých případech”? Má toto umístění být relativně rizikové a likvidní, například do
    
     akciového podílového fondu
    , nebo rizikové a nelikvidní, například do nemovitosti, nebo opatrné a likvidní, například
    
     podílového fondu peněžního trhu
    , nebo opatrné a nelikvidní, například
    
     termínovaného bankovního vkladu
    ? To by
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
    
    
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

  

 




    Vážení čtenáři, právě jste dočetli ukázku z knihy Finanční jednohubky.

    Pokud se Vám ukázka líbila, na našem webu si můžete zakoupit celou knihu.
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